
 

 

 

 

 

Andiamo ad osservare i dati relativi al terzo trimestre 2019 di Eurotech 

 

Una perforance ancora di tutto rispetto. Primo margine al 50% I costi operativi, come vedremo sotto 
iniziano a crescere per l’esigenza di adeguare la struttura per adeguarla alla crescita del giro di affari.  

  

La forte crescita del fatturato richiede investimenti in risore per poter seguire i clienti. La leva operativa sta 
dando grandi soddisfazioni ma non si può pensare che i ricavi piovano senza che la società necessiti di 
crescere con loro. Manca ancora la fase in cui la gestione dei dati porterà il suo apporto; quello si, per sua 
natura, avrebbe un apporto di margini in piena scalabilità. Tutto per tempo 

Un omento di apprensione alla pubblicazione di dati l’ha data la parte del comunicato relativa all’outlook e 
lo trattiamo prima del solito. 
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L’Analista Curioso su  

Prezzo di mercato:  9.22  €                                                               



 

 

Questo è un elemento più volte segnalato dall’azienda. La differenza è però nella marginalità che dovrebbe 
rivelarsi come quella degli ultimi nove mesi piuttosto che quella relativa al q1 19. 

 

La posizione finanziaria è positiva per 5,2 milioni di euro anche e la lettura comparata andrebbe fatta con il 
dato ex IFRS16 pari al  mln.  

Il cambiamento dell’azionariato ha si comportato un rinnovo del cda coerente al nuovo azionariato ma al  
tempo stesso ha espresso un segno di forte continuità dando al sig. Siagri anche il ruolo di Presidente. 
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Commenti e valutazioni: 

 Probabilmente osserveremo un periodo di “digestione”  sia da parte della società sia da parte del mercato. La 
guidance per la prima metà del 2020 è cauta in termini di fatturato mentre validissima in termini di margini. 
Quindi vedremo la società comunque guadagnare di più, banalmente. 

La necessità di strutturarsi per continuare a crescere diventa impellente. Lo è anche dal punto di vista della 
crescita non organica. E in questo caso la forza propellente potrebbe apparire inizialmente diluitivo. Nella 
conference call si è evidenziato come vi siano molti progetti che necessitano di tramutarsi in effettivi. Il 
mercato magari dimenticherà la componente relativa della gestione dei dati ma i più attenti ne hanno già 
colto il potenziale. “Prima si costruiscono le strade e poi ci si mettono le automobili” potrebbe essere una 
metafora calzante.  Elemento stressato in più occasioni che il tempo potrebbe poi presentare come driver 
significativo.  
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